
ที่ ศธ.0619.7/            วิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน 
             ตำบลทองมงคล  อำเภอบางสะพาน 
             จังหวัดประจวบคีรีขันธ 
      26 มิถุนายน 2567 
 

เรื่อง  ขอสงใบสมัครเขารวมโครงการอาชีวะสรางสรรค แปรฝนสูธุรกิจ ประจำป 2567 
เรียน  ผูอำนวยการสถาบันอาชีวศึกษาภาคกลาง 5  
อางถึง หนังสือที่ ศธ 0606/374 ลงวันที่ 6 มิถุนายน 2567 

ตามที่ สำนักมาตรฐานการอาชีวศึกษาและวิชาชีพ จะดำเนินกิจกรรมโครงการอาชีวะสรางสรรค  แปร
ฝนสูธุรกิจ ประจำป 2567 (RRR AWARD 2024) ซึ่งเปนกิจกรรมพัฒนาศักยภาพผูเรียนอาชีวศึกษาดาน
ธุรกิจและการเปนผูประกอบการ ผานกระบวนการคัดเลือก พัฒนา และตอยอดธุรกิจของผูเรียนเพ่ือเขารับการ
อบรมระยะที่ 1 และคัดเลือกจาก 85 ทีม เหลือ 20 ทีม เขาอบรมระยะที่ 2 นั้น  

ในการนี้ วิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน ขอสงสมัครเขารวมโครงการอาชีวะสรางสรรค แปรฝนสูธุรกิจ 
ประจำป 2567 ดังกลาว ตามเอกสารแนบมาพรอมนี้   

   

จึงเรียนมาเพ่ือโปรดทราบและพิจารณา 

ขอแสดงความนับถือ 
 

 
(นายธวัชชัย ดุกสุขแกว) 

รองผูอำนวยการ รักษาราชการแทน 
ผูอำนวยการวิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน 

 
 
 
 
 
 
 
ฝายวิชาการ 
งานพัฒนาหลักสูตรการเรียนการสอน 
โทร.  032-697062 
โทรสาร  032-697062 

 
สุจิรา  พิมพ 

................ทาน 
..............ตรวจ 

๒๘๖



   
 

 
ใบสมัครเขารวมโครงการ 

โครงการอาชีวะสรางสรรค แปรฝนสูธุรกิจ ประจำป 2567 

 
โปรดกรอกขอมูลเพื่อประกอบการพิจารณาคัดเลือกทีมผูมีสิทธิเขารวมโครงการอยางละเอียด 

ชื่อสถานศึกษา……วิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน…………จังหวัด…..............ประจวบคีรีขันธ...………………........ 
ชื่อธุรกิจ…....................น้ำพริกมะพราวบางสะพาน.................……………… 

ขอมูลสมาชิกในทีม 

1. หัวหนาทีม ชื่อ - สกุล………นายพิชาภพ  คำเปยง……ระดับ.....ปวส.......... ชั้นป…..1...สาขา…วิชาการโรงแรม....…... 
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได …………063-2535852……… E-Mail …podpicharpop 88@gmail.com............................. 
ประสบการณที่เก่ียวของกับการทำธุรกิจ 

……….………………ทำธุรกิจน้ำพริกมะพราวบางสะพาน.…………………………….................….……………… 

……….………………..……………………………………………………………………………..……………………………….…….................… 

2. สมาชิก ชื่อ - สกุล……นางสาวฐิดาพร รอนแกว……….ระดับ.....ปวส..... ชั้นป….1....สาขา…วิชาการบัญชี……........ 
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได ………090-7881538..………… E-Mail …..thidaphon.miiwz@gmail.com......................... 
ประสบการณที่เก่ียวของกับการทำธุรกิจ 

……….……ธุรกิจขายขนมหวาน………………………………..………………………………..................…….................................  
……….………………..……………………………………………………………………………..……………………………….….................… 

3. สมาชิก ชื่อ - สกุล………นางสาวเยาวลักษณ  แกวลอม…….ระดับ......ปวส.......ชั้นป…1.....สาขา……วิชาการบัญชี.... 
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได …065-5321739…… E-Mail …....gyawolak@gmail.com............................................ 
ประสบการณที่เก่ียวของกับการทำธุรกิจ 

……….………………..……-……………………………..........................................……………………………..................………………  

……….………………..……………………………………………………………………………..……………………………….….................… 

4. สมาชิก ชื่อ - สกุล…นางสาววรัญญา  พุมขจร……….ระดับ......ปวส........ ชั้นป…1.....สาขา…วิชาการโรงแรม……........ 
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได ……………................………… E-Mail ………………………......................………...……................. 
ประสบการณที่เก่ียวของกับการทำธุรกิจ 

……….………………..…-…………………………………………………………………………..………………………………..................…….. 
……….………………..……………………………………………………………………………..……………………………….….................……. 
5. สมาชิก ชื่อ - สกุล…นางสาวเกวลิน……พุมไชย………….ระดับ......ปวส......... ชั้นป…1.....สาขา….วิชาการบัญชี....... 
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได …………0807761518………… E-Mail......phumchaikeowalin@gmail.com.................. 
ประสบการณที่เก่ียวของกับการทำธุรกิจ 

……….………………..……-………………………………………………………………………..………………………………..................…… 

……….………………..……………………………………………………………………………..……………………………….….................… 



อาจารยที่ปรึกษา หลัก 

ชื่อ - สกุล ………นางสาววีณา   ใจเพชร...……………………………............................................……………………...........  
วุฒิการศึกษาสูงสุด…………ปริญญาตรี…................สาขา…วชิาการตลาด..……………………..........……….....................  
ตำแหนง………….…พนักงานราชการครู……………...……........... ประจำแผนก / คณะ …สาขาวิชาการบัญชี……....... 
วิชาที่สอนประจำ ………วิชาธรุกิจและการเปนผูประกอบการ…….………………........................................................  
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได……0636398868…………….. E-mail ……...………….……………………....................……...... 
ประสบการณที่เก่ียวของกับการประกอบธุรกิจ และการอบรมที่สำคัญ 

……….…………ธุรกิจคาขายของชำ……..……………………………………………………………………………..…………………........ 
……….…………วิทยากรอบรมการเปนผูประกอบการและการเขียนแผนธุรกิจ…………………..………………………………. 
อาจารยที่ปรึกษา สำรอง 
ชื่อ - สกุล ………นางสาวสุวดี  สายสกล…………...……………………………............................................……………………. 
วุฒิการศึกษาสูงสุด……ปริญญาโท………................สาขา…………….บริหารการศึกษา...........……………………..........… 

ตำแหนง…………ครู คศ.1………............... ประจำแผนก / คณะ ……สาขาวิชาการบัญชี………........………................. 
วิชาที่สอนประจำ ………วิชาการบัญชีเบื้องตน...…………………………………….………………............................................  
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได……………………………………………….. E-mail ……...………….……………………....................…… 

ประสบการณที่เก่ียวของกับการประกอบธุรกิจ และการอบรมที่สำคัญ 

……….……ครูที่ปรึกษาแผนธุรกิจระดับชาติ ปการศึกษา 2566…………………………………..……………………………….…... 
……….……วิทยากรอบรมการเปนผูประกอบการและการเขียนแผนธุรกิจ…………………………..……………………………... 
อาจารยที่ปรึกษา สำรอง 
ชื่อ - สกุล ………นางสาวพนิดา   ชมยินดี…...……………………………............................................……………………........  
วุฒิการศึกษาสูงสุด………ปริญญาตรี………................สาขา…วิชาการบัญชี.……………………..........………..................... 
ตำแหนง…………พนักงานราชการครู………………............... ประจำแผนก / คณะ …สาขาวิชาการบัญชี........………... 
วิชาที่สอนประจำ ………วิชาบัญชีธุรกิจซื้อขายสินคา…………………………….………………............................................... 
เบอรโทรศัพทที่ติดตอได………0994547494………….. E-mail ……...………….……………………....................…….......... 
ประสบการณที่เก่ียวของกับการประกอบธุรกิจ และการอบรมที่สำคัญ 

……….………………..………………-……………………………………………………………..……………………………….………………....... 
……….………………..……………………………………………………………………………..……………………………….………………....... 
 
 
                                                  ลงชื่อ...............................................................อาจารยที่ปรึกษาธุรกิจ (หลัก)  

            (นางสาววีณา     ใจเพชร) 
 

                                                ลงชื่อ...........................................................รองผูอำนวยการสถานศึกษา  

                       (นายประพฤติ  พฤศชนะ) 



สวนที่ 1  ภาพรวมธุรกิจ 

1.1 แนวคิดธุรกิจ/ความเปนมาของธุรกิจ/ชื่อกิจการ/ชื่อเจาของ (ถามี)………………………………...……..... 
 1)  แนวคิดธุรกิจ/ความเปนมาของธุรกิจน้ำพริก เปนอาหารไทยแทที่คูครัวของคนไทยมาแตโบราณ มีรูปแบบ
และวิธีการปรุงอยางงายๆ ตามแบบไทยแท โดยการนำสวนผสมที่ประกอบดวยพืช ผัก สมุนไพร ที่มีคุณคาและ
สรรพคุณทางยาที่หลากหลาย น้ำพริกแตละชนิดมีรสชาติที่เหมาะสมถูกปากคนไทย ทุกถ่ิน ทุกภาค และทุกพ้ืนที่ จาก
สูตรตนตำรับที่สืบทอดกันมาจากรุนหนึ่งสูอีกรุนหนึ่ง  และในปจจุบันยังมีการคิดคนตำรับใหมๆ จากภูมิปญญา
ชาวบานออกมาเปนอาหารไทยแปลง คือ มีการดัดแปลงมาจากอาหารของตางประเทศ หรือเปนอาหารไทยที่รับมา
จากตางประเทศ บางชนิดคนไทยคุนเคยจนไมรูสึกวาเปนของชาติอื่น จนกระทั่งในปจจุบันมีสูตรตำรับน้ำพริกออกมา
มากกวารอยชนิด ในรูปแบบบรรจุภัณฑที่สะอาด ถูกหลักอนามัย และซื้อหาไดสะดวก  ซึ่งน้ำพริกจัดเปนการถนอม
อาหารวิธีหนึ่งที่สามารถเก็บไวรับประทานไดนาน และบางชนิดสามารถเก็บไวไดนานหลายเดือน 

ในปจจุบันยังไมมีผูที่ทำวิจัยวาประเทศไทยมีผูผลิตน้ำพริกจำหนายเปนจำนวนกี่ราย แตมีการประมาณคราว 
ๆ วา มีกวา 1,000 รายขึ้นไป  และมีเกือบทุกจังหวัด ทุกภูมิภาคของประเทศ เนื่องจากน้ำพริกเปนอาหารที่ทำไดงาย 
แมวาน้ำพริกจะมีหลายกลุม หลายยี่หอ แตเมื่อชิมแลวแทบจะแยกไมออกเลยวาเปนของยี่หอใด อาจเปนเพราะวา 
ผูประกอบการแตละรายมีสูตร และฝมือในการทำน้ำพริกท่ีใกลเคียงกัน 

ดังนั้นคณะผูจัดทำไดคิดคน “น้ำพริกมะพราวบางสะพาน” จะเปนอีกทางเลือกหนึ่งของการบริโภคอาหาร
สำเร็จรูปของคนไทย โดยมีจุดขายสำคัญที่มีความเปนอาหารสุขภาพเนื่องจากใชเนื้อมะพราวสด เนนในดานคุณภาพ
และประโยชนทางโภชนาการ ไมผสมสารใดๆ  มีการนำสมุนไพรพ้ืนบานของคนไทยมาเปนสวนผสมผสาน เพื่อเปน
ทางเลือกใหมสำหรับผูบริโภคในยุคปจจุบันและอนาคต ซึ่งมีการคำนึงถึงสุขภาพและประโยชนทางสุขลักษณะมาก
ยิ่งขึ้น 

 2)  ชื่อเจาของกิจการ  นายพิชาภพ    คำเปยง 
  ชื่อกิจการ น้ำพริกมะพราวบางสะพาน 

 3)  ที่ตั้งของสถานที่ประกอบการ 101 ม.1 ต.ทองมงคล อ.บางสะพาน จ.ประจวบคีรีขันธ 
1.2 ลักษณะธุรกิจ (ธุรกิจการผลิต, ธุรกิจบริการ, ธุรกิจซื้อมา ขายไป)…………………….…………………….. 
 1)  ลักษณะธุรกิจลักษณะของสินคาและบริการ 

 น้ำพริกสำเร็จรูปพรอมรับประทาน 

ขนาดและบรรจุภัณฑ 
 ปริมาณขวด 180 มิลลิลิตร  
 บรรจุน้ำพริก 100 กรัม 

ราคาสินคาและบริการ 

 น้ำพริกมะพราวบางสะพาน ราคากระปุกละ 25 บาท  /ราคาขวด  49  บาท 

ประโยชนของสินคาและบริการ 

 เปนสินคาสำเร็จรูป ที่นิยมรับประทานกันทุกครัวเรือน มีจุดเดนดานความแปลกใหมในรสชาติ และมีผลดีตอ
สุขภาพ คงความสดดวยวัตถุดิบคุณภาพสูง ไมใสสารกันบูด 

 2)ระยะเวลาการดำเนินงาน 



  เปนผูประกอบการใหม  ไมเคยทำธุรกิจมากอน 

   คาดวาจะเริ่มดำเนินการ  ประเมินเดือน........มีนาคม............. ป.........2567.............. 
  ดำเนินธุรกิจมาแลวไมเกิน  1  ป 
  ดำเนินธุรกิจมาแลวมากกวา  1  ป 
 
1.3 เหตุผลและสิ่งจูงใจ/แรงบันดาลใจในการดำเนินธุรกิจ หรือขยายกิจการ ประโยชนที่คาดวาจะไดรับ 

 1)เหตุผลและสิ่งจูงใจ/แรงบันดาลใจในการดำเนนิธุรกิจ ทางทีมงานของเรามีประสบการณในการ
ดำเนินธุรกิจ ซึ่งในวิทยาลัยก็มีศูนยบมเพาะฯ /และสหการรานคาของวิทยาลัย นั่นก็คือ เราจึงไดคิดที่จะทำ
รสชาติแปลกใหมเพ่ิมข้ึน เราจึงใชวัตถุดิบที่มีในทองถิ่นมาใชใหเกิดประโยชน เพิ่มมูลคา ทำเปนน้ำพริก
มะพราวบางสะพานที่มีสวนผสม โดยใชวัตถุดิบเปนมะพราว โดยใชชื่อวา น้ำพริกมะพราวบางสะพาน ซึ่งเปน
รสชาติที่กลมกลอม  ที่มีรสชาติที่อรอยทานกับขาวสวยรอน หรือทาขนมปง หรือทานกับเครื่องเคียงก็อรอย 
 

 2) ประโยชนที่คาดวาจะไดรับ  

1. การดำเนินงานบรรลุตามวัตถุประสงคของธุรกิจ 

 2. ทำใหนักเรียน นักศึกษาที่บริหารงานในธุรกิจเกิดความสามัคคี มีความรวมมือจากการทำงานเปน
ทีมและสามารถแกไขปญหาความเสี่ยงได 
 3. ไดรับประสบการณจากกการทำงานในภาคธุรกิจผลิตเพ่ือการจำหนาย 

 
1.4 ความเปนไปไดในการดำเนินธุรกิจ 

                     ธุรกิจน้ำพริก เปนอาหารไทยแทที่คูครัวของคนไทยมาแตโบราณ มีรูปแบบและวิธีการปรุงอยางงายๆ 
ตามแบบไทยแท โดยการนำสวนผสมที่ประกอบดวยพืช ผัก สมุนไพร ที่มีคุณคาและสรรพคุณทางยาที่หลากหลาย 
น้ำพริกแตละชนิดมีรสชาติที่เหมาะสมถูกปากคนไทย ทุกถิ่น ทุกภาค และทุกพ้ืนที่ จากสูตรตนตำรับที่สืบทอดกันมา
จากรุนหนึ่งสูอีกรุนหนึ่ง  และในปจจุบันยังมีการคิดคนตำรับใหมๆ จากภูมิปญญาชาวบานออกมาเปนอาหารไทย
แปลง คือ มีการดัดแปลงมาจากอาหารของตางประเทศ หรือเปนอาหารไทยที่รับมาจากตางประเทศ บางชนิดคนไทย
คุนเคยจนไมรูสึกวาเปนของชาติอ่ืน จนกระทั่งในปจจุบันมีสูตรตำรับน้ำพริกออกมามากกวารอยชนิด ในรูปแบบบรรจุ
ภัณฑที่สะอาด ถูกหลักอนามัย และซื้อหาไดสะดวก  ซึ่งน้ำพริกจัดเปนการถนอมอาหารวิธีหนึ่งที่สามารถเก็บไว
รับประทานไดนาน และบางชนิดสามารถเก็บไวไดนานหลายเดือน 

 
 
 
 
 
 
 
 



 
สวนที่ 2  นวัตกรรมของธุรกิจ Business Innovation 

2.1 พิจารณาจากความใหม/ประโยชนในเชิงเศรษฐกิจ/การใชความรูและความคิดสรางสรรค 
                 น้ำพริกมะพราว เปนน้ำพริกคูครัวเรือนที่ผลิตดวยวัตถุดิบที่สด สะอาด ถูกสุขลักษณะ พรั่งพรอมไปดวย
มะพราวและเครื่องเทศเต็มสูตรน้ำพริกไทยตำรับโบราณ เหมาะสำหรับคนรักสุขภาพและชื่นชอบอาหารไทย 

 
คำขวัญของจังหวัดประจวบฯ 

                           เมืองทองเนื้อเกา  มะพราว สับปะรด 

   สวยสด หาดเขาถ้ำ  งามล้ำน้ำใจ 

      จากคำขวัญทำใหเห็นวา จังหวัดประจวบคีรีขันธ มีมะพราวเปนจำนวนมากกวาจังหวัดอื่นทุกจังหวัดและ
มากที่สุดในโลก ทำใหเกิดปญหาสินคาทางการเกษตรลนตลาด จึงนำวัตถุดิบที่มีอยูเยอะในทองถิ่นมาตอยอดเพ่ิมมูลคา 
นำมาแปรรูปเปนผลิตภัณฑน้ำพริกมะพราวบางสะพาน และเปนการสรางอาชีพใหกับนักเรียนและชุมชนในอำเภอบาง
สะพาน 



 
สวนที่ 3  วิเคราะหสภาพแวดลอมทางธุรกิจ SWOT Analysis 
3.1 สภาพแวดลอมภายใน 

 

 
ปจจัยการพิจารณา 

 
จุดแข็ง(strengths) 

 
จุดออน(Weaknesses) 

   
1.ดานการบริหารจัดการ -มีการจัดแบงสายงานตามโครงสรางของ

กิจการ 

-บุคลากรมีความรับผิดชอบในงานที่
ไดรับมอบหมาย 

-มีการกำหนดเวลากิจกรรมวิชาการและ
วันหยุดของนักศึกษาตรงตามกำหนด 

 

-บุคลากรไมไดรับการพัฒนาใหมีความรู
เฉพาะทาง  
 

2.ดานการตลาด -ใชการวิจัยตลาดและพัฒนาผลิตภัณฑ 
ทำใหตอบสนองความตองการของ
ผูบริโภคไดดี 
-มีการศึกษาดูงานนอกสถานที่ 

-ชองทางการจัดจำหนายยังไมกวาง 

-ตรายี่หอยังไมเปนที่รูจักมากนัก 

 

3.ดานการผลิต -มีบรรจุภัณฑที่สวยงาม เก็บไดสะดวก 

-มีการวางแผนการผลิตอยางเปนระบบ 

-ใชวัตถุดิบที่หาไดงายในทองถิ่น 

 

-บรรจุภัณฑอาจมีการแตกหักไดควร
ระมัดระวังเปนพิเศษ 

4.ดานการเงิน -มีเงินทุนหมุนเวียนเพียงพอ 

 
-มีการลงทุนสินทรัพยถาวรต่ำ ทำใหการ
จัดหาเงินทุนระยะยาวทำไดยาก เนื่องจาก
ขาดหลักทรัพยค้ำประกัน 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



3.2 สภาพแวดลอมภายนอก(เชน สภาพตลาด ภาวะเศรษฐกิจ สังคม กฎหมาย การเมือง วัฒนธรรม คานิยม 
ความกาวหนาทางเทคโนโลยี และเครือขายธุรกิจ) 
  

 
ปจจัยการพิจารณา 

 
โอกาส(Opportunities) 

 
อุปสรรค(Threats) 

   

1.ตลาดและกลุมลูกคา
เปาหมาย 

-กลุมลูกคาเปาหมายสวนใหญเปน
บุคคลที่ทำหนาที่ครัวเรือน 

และชื่นชอบอาหารไทย 

-มีลูกคาที่ชื่นชอบอาหารไทยเฉพาะ
กลุม 

2.สถานการณการแขงขัน -ลูกคามีอำนาจในการตัดสินใจซื้อ
มากยิ่งขึ้น 

-มีคูแขงขันเปนจำนวนมาก  

3.สังคมและสิ่งแวดลอม -มีสถานที่ตั้งใกลแหลงชุมชนเปน
ศูนยกลางของกลุมลูกคาเปาหมาย 

-สภาพฝนฟาอากาศ 

4.เทคโนโลยี -มีการใชโปรแกรมดานเทคโนโลยี
สารสนเทศเขามาชวย ทำใหมี
ประสิทธิภาพ และความรวดเร็ว 

-เทคโนโลยีมีการเปลี่ยนแปลงอยาง
รวดเร็วผูประกอบการตองพยายาม
พัฒนาตนเองอยูเสมอเพ่ือใหทันตอ
การเปลี่ยนแปลง 

5.สภาพเศรษฐกิจ -คนไทยมีการยอมรับอาหารไทย
ดวยกัน 

-ในฤดูแลงวัตถุดิบขาดแคลนทำให
ตนทุนสูงขึ้น 

6.กฎหมาย,ระเบียบ,ขอบังคับ - -ยังไมมีกฎหมายรองรับเทาที่ควร 

 
สวนที่ 4 ปจจัยที่นำไปสูความสำเร็จ 

 
 โดยนำหลักปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงมาประยุกตใชในการดำเนินธุรกิจ ดังนี้ 

ปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงมาประยุกตใช 3 หวง 2 เงื่อนไข 

ความพอประมาณ  
- ใชวัตถุดิบใหคุมคามากท่ีสุด เชน วัตถุดิบที่มีในทองถิ่น  

- ปรับใชวัตถุดิบธรรมชาติมาประยุกตใช  

 ความมีเหตุมีผล 

- การแกไขปญหาเฉพาะหนาโดยใชเหตุใชผล เชน ลูกคาตองการสินคาแตสินคาหมด  

- ผูใหบริการลูกคาตองมีเหตุมีผลในยามที่ลูกคาไมพอใจ  รวมถึงระงับอารมณ 
- ใชเหตุใชผลมาตัดสินความจำเปนในการซื้อวัตถุดิบ เชน สินคาหมดจัดซื้อสินคาจากแหลงอ่ืน  

 
 



การมีภูมิคุมกัน 

- สภาพอากาศในชวงฤดูฝน ลูกคาและรายไดลดลงควรจัดโปรโมชั่นลด แลก แจก แถม 

- โตะ  เกาอ้ี ไมพอเพียง ลูกคาขาดความเชื่อถือ จัดเตรียมโตะ-เกาอ้ี ใหเพียงพอ 

- เงินทุนไมเพียงพอ ควรทำแผนขอวงเงินจากธนาคาร 

เงื่อนไขความรู  
- ผูประกอบการมีความรูและประสบการณสูง 

- นำความรูที่มีอยูมาประยุกตใชดานตางๆเชนการขาย การตลาด การโฆษณา  

- นำความรูประยุกตใชแกไขปญหาที่อาจเกิดข้ึน 

เงื่อนไขคุณธรรม 

- มีความซื่อสัตยสุจริตตอลูกคา ไมเอารัดเอาเปรียบซื่อตรงและจริงใจ 

- ใชหลักธรรมมาภิบาลบริหารธุรกิจ  
- ใชสติ สมาธิ ปญญาในการบริหารตางๆ 

 
สวนที่ 5 แผนการจัดการ 

 
5.1  โครงสรางองคกร (แสดงแผนภูมิองคกร และระบุชื่อ หนาที่ความรับผิดชอบของแตละบุคคล ตามแผนภูมิ โดย
รูปแบบของแผนภูมิองคกรอาจมีความแตกตางกันไปตามลักษณะธุรกิจ) 
 

ผังผูบริหาร 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ผูอ้าํนวยการวิทยาลยัการอาชีพบางสะพาน  
นายนิมิตร  ศรียาภยั

ครูทีปรึกษาธุรกจิ 
นางสาววีณา  ใจเพชร 

ผู้จัดการ 
นายพิชาภพ คำเปยง 

 

ฝ่ายจัดซือและการตลาด 

นางสาวเกวลิน  พุมไชย 

 

ฝ่ายการบริการ 
นางสาววรัญญา  พุมขจร 

 

ฝายบัญชี/การเงิน 

นางสาวธิดาพร  รอนแกว   
นางสาวเยาวลักษณ แกวลอม 



5.2 การแบงหนาที่งาน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

ผูจัดการ 
 

         นายพิชาภพ คำเปยง 
มีหนาที่ตรวจเวลาการทำงาน และเปนผูบริหารงานฝาย
งานตางใหเปนไปดวยดี 

มีหนาที่ความรับผิดชอบ จัดซื้อวัตถุดิบวัสดุ  อุปกรณ ใน
การดำเนินธุรกิจ บริหารการซื้อใหเหมาะสม  จัดเก็บ
หลักฐานขอมูลในการซื้อสงฝายบัญชี 

มีหนาที่ความรับผิดชอบ  มีการบริการอยางเต็มท่ีและ
จริงใจ โดยยึดหลัก  “ ลูกคาคือพระเจา” มีการบริการที่
เหมาะสม  สอบถามความพึงพอใจของลูกคา 

หนาที่ความรับผิดชอบ  จัดทำบัญชีของกิจการที่สามารถ
ตรวจสอบได จัดทำงบการเงินประจำป  เชนงบดุล งบกำไร
ขาดทุน งบกระแสเงินสด ทำรายรับรายจาย 

มีหนาที่ความรับผิดชอบ  ตรวจสอบความถูกตองของ
เอกสารฝายบัญชี ควบคุมดูแลการบริหารเงินใหตรงตาม
แผนของกิจการ รายงานผลของการดำเนินงาน 

 

ฝายจัดซื้อและการตลาด 

นางสาวเกวลิน  พุมไชย 

ฝายการบริการ 

   นางสาววรัญญา  พุมขจร   
 

ฝายบัญชี 
นางสาวธิดาพร  รอนแกว   

ฝายการเงิน 

นางสาวเยาวลักษณ แกวลอม 



5.3 การจางงาน 

 กิจการมีพนักงาน  ณ ปจจุบัน  รวม.......5......... คน  คาจางรวม...................-....................บาทตอเดือน 

 หลังขยายกิจการ หรือลงทุนเพ่ิม คาดวาจะรับพนักงานเพ่ิมอีก....-.....คน  คาจาง.......-......บาทตอเดือน 

 รวมคาจางทั้งสิ้น  หลังขยายกิจการ  หรือลงทุนเพ่ิม.........................-...............................บาทตอเดือน 

 



 
สวนที่ 6 แผนการดำเนินงานดานการตลาด Marketing Plan 

 
6.1ระบุกลุมเปาหมายหลัก/กลุมเปาหมายรอง  พรอมระบุเหตุผล 

  กลุมเปาหมายหลัก   คือ  กลุมผูบริโภค อายุตั้งแต 15-30 ป  เปนนักเรียน นักศึกษา คณะครูอาจารย  และ
บุคลากรทางการศึกษาภายในสถานศึกษาวิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน 

  กลุมเปาหมายรอง   คือ  กลุมผูบริโภค  อายุตั้งแต 15-30 ป  ไมจำกัดเพศ วุฒิการศึกษา เปนบุคลากร
ภายนอกสถานศึกษาวิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน 

6.2 การกำหนดตำแหนงผลิตภัณฑ Product Positioning 

 
 

บรรจุภัณฑแบบกระปุก 

 
    หมายเลข 2                                         หมายเลข 1 

                     ธุรกิจน้ำพริกผัดฉา                      ธุรกิจน้ำพริกมะพราวบางสะพาน 

                                  ราคาสูง                                                         ราคาต่ำ 

 
                                                  หมายเลข 3 

                                             ธุรกิจน้ำพริกตาแดง   
 
          
                                                              บรรจแุบบซอง 



6.3  คูแขงขัน (ระบุชื่อคูแขงขัน ขอไดเปรียบ และขอเสียเปรียบของกิจการที่มีตอคูแขงขัน) 
  1) คูแขงที่สำคัญและมีผลตอกิจการจำนวน...........1........... ราย 

  2) ชื่อคูแขงขันทางตรง 
                        - 
  3) ชื่อคูแขงขันทางออม 

                                 ธุรกิจน้ำพริกตาแดง น้ำพริกผัดฉา รานปาแจส ตลาดบางสะพานใหญ 
  4) การเปรียบเทียบกับคูแขงขัน 

คุณสมบัติของ 
สินคา / บริการ / อาชีพ 

เปรียบเทียบกับคูแขงขัน 
หมายเหตุ 

ดีกวา ใกลเคียง ดอยกวา 

1. ราคา /    

2. ทำเลที่ตั้งกับกลุมลูกคา /    

3. ลักษณะสินคา/บริการ/อาชีพ 

(รูปรางบรรจุภัณฑ) 
/    

4. คุณภาพสินคา/บริการ/อาชีพ /    

5. ชื่อเสียงของสินคา/บริการ  /   

6. ยอดขายสินคา/บริการ/อาชีพ  /   

 



6.4  สวนประสมทางการตลาด (Marketing Mix) 
  1) ผลิตภัณฑ (Product) รายละเอียดเกี่ยวกับลักษณะและประโยชนของสินคา/บริการตองเปน
นวัตกรรมใหม 
          ธุรกิจน้ำพริกมะพราวบางสะพาน เปนธุรกิจที่เปดเพ่ือจำหนายน้ำพริกสำเร็จรูปเพื่อตอบสนองความ
ตองการของลูกคาที่นิยมบริโภคน้ำพริก สำหรับธุรกิจเรามีความโดดเดนแปลกใหมในเรื่องรสชาติและสีสันการจัด
ตกแตงใหมีสีสันนารับประทานที่แตกตางจากรานของคูแขง  
 
 
  2) การกำหนดราคาขาย (Price) 
   1)  ราคาสินคา/บริการ กำหนดจาก 

      ตนทุนสินคา/บริการ 

      ความตองการของลูกคา 
      เปรียบเทียบราคากับคูแขง 
      อื่น ๆ (ระบุ)......................................................................................................  
   2) ราคาขาย...................................25.....................................บาท/หนวย 

   3) ราคาขายของคูแขง....................30....................................บาท/หนวย 



ผูผ้ลิต ผูบ้ริโภค 

  3) ชองทางการจำหนาย (Place) : เลือกไดมากกวา 1 ขอ พรอมระบุรายละเอียดใหชัดเจน 

   ธุรกิจน้ำพริกมะพราวบางสะพาน ตั้งอยูเลขที่ 101 หมูที่1 ตำบลรอนทอง อำเภอบาง
สะพาน จังหวัดประจวบคีรีขันธ รานตั้งอยูในศูนยบมเพาะวิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน ฝากรานคาใกลเคียงวิทยาลัย
การอาชีพบางสะพาน ผานตัวแทนจำหนายรานโอทอป รานของฝากท่ัวไป และชองทางออนไลน และรับทำเปน
กระเชาหรือของขวัญของฝาก 

 
 
 
    
  4) การสงเสริมการตลาด (Promotion) : การโฆษณา การประชาสัมพันธ การใชพนักงานขาย และ
การสงเสริมการขาย เชน การลดราคา การใหของแถม เปนตน 

  มีและดำเนินการตอเนื่อง โดยวิธีการโฆษณา มีการใชแผนพับ ใบปลิว โบชัวรและมีการติดปายโฆษณาไว
ตามสถานที่ตางๆเพ่ือใหลูกคา    กลุมเปาหมายไดเห็นเดนชัด โฆษณาทาง Fcebook เพจประชาสัมพันธทาง
วิทยาลัย 

- การขายโดยใชพนักงานขาย เปนการขายสินคาโดยใชพนักงานขาย ซึ่งธุรกิจเราจะใชพนักงานขายคือ กลุม
นักเรียน-นักศึกษาในสถานศึกษาวิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน 

- จัดใหทดลองชิม เพ่ือใหผูบริโภคม่ันใจในรสชาติ ความปลอดภัยของผลิตภัณฑและเปนการโปรโมทราน 

- มีการจัดโปรโมชั่นใหแกลูกคาเมื่อมีการสั่งซื้อผลิตภัณฑ ตั้งแต 10 กระปุกข้ึนไป ในราคาพิเศษ กระปุกละ 20 
บาท แบบขวดๆละ 45 บาท 

 



 
สวนที่ 7 แผนการผลิต 

 
7.1 ภาพแสดงกระบวนการผลิต 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



7.2 อธิบายขั้นตอนการผลิตสินคา หรือการใหบริการใหละเอียด 

ขั้นตอนการผลิตสินคา 

1. คั่วมะพราวและค่ัวพริกใหมีกลิ่นหอม 

2. เจียวหอมกะเทียม 

3. ทอดกุงแหงกับเม็ดมะมวงหิมพานต 
4. ปนพริกใหละเอียด 

5. น้ำพริกไปผัดกับน้ำมันที่เจียวหอมไว 
6. ใสหอมกะเทียมเจียวลงไป 

7. ปรุงรสดวยมะขามเปยกเกลือน้ำตาล 

8. ใสมะพราวคั่วลงไปผัดใหเขากัน 

9. ใหเม็ดมะมวงหิมพานตและกุงแหงลงไปแลวผัดใหเขากัน 

10. ผัดจนไดท่ีแลวตักขึ้น 



 

 
ขอมูลการใหบริการ 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ลูกคา้มีความประทบัใจในการบริการของพนกังานทีมีความจริงใจ บริการดว้ยใจ และรอยยิมของ
พนกังานอยูต่ลอดเวลา เพือใหลู้กคา้ออกจากร้านดว้ยความสบายใจ 

ภายในร้าน บริการเปิดเพลงสบายๆ เพือใหลู้กคา้มีอริยาบททีสบาย ไม่เครียด พร้อมทังมีการแนะนาํ
โปรโมชันต่างๆ ของทางร้าน 

เมือลูกคา้เลือกดูผลิตภณัฑ ์พนกังานจะมีการแนะนาํใหแ้ก่ลูกคา้ พร้อมกบัผลิตภณัฑ ์

อืนๆ ใหลู้กคา้เลือกตามความตอ้งการ

เมือลูกคา้เขา้มาใชบ้ริการพนกังานจะยิมแยม้แจ่มใสเพือใหลู้กคา้ไดรั้บความสุข พร้อมกล่าวสวสัดี 
ครับ/ค่ะ 

ธุรกิจนําพริกมะพร้าวบางสะพาน เปิดใหบ้ริการตังเต่เวลา 09.00 – 16.00 น. 



 
 7.3 แผนผังที่ตั้งกิจการ (อธิบายใหละเอียด หรือวาดเปนแผนที่ ระบุที่ตั้งใหชัดเจน) 
  

101 ม.1 ต.ทองมงคล อ.บางสะพาน จ.ประจวบฯ 77230 

 
 

ถนนเพชรเกษม ขาขึ้นเหนือ  

 
ถนนเพชรเกษม ขาลงใต 

                                                                 
 
 
                                                                                                         ระยะทาง 800 เมตร 

 
 7.4  การซื้อวัตถุดิบ และเงื่อนไขการซื้อ 

  ซื้อเปนเงินสด ...................100............. % 

  ซื้อเปนเงินเชื่อ................-................ %มีกำหนดชำระเงินภายใน.....................-............. วนั 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

สนง.ขนสง
บางสะพาน
ใหญ 
        

วิทยาลัยการ
อาชีพบาง
สะพาน 

สามแยกบาง
สะพานใหญ 

ราน น้ำพริกมะพราวอยูภายในศูนยบมเพาะฯ วิทยาลัยการ
อาชีพบางสะพาน/ผลิตที่แผนกการโรงแรม 



สวนที่ 8 แผนการเงิน  (จากการดำเนินงานจริงยอนหลังไมนอยกวา 3 เดือน) 

 
8.1 การลงทุนในโครงการหรือขยายกิจการ  ตองการใชเงินทั้งสิ้นรวม.......................14,000...................... บาท 

  เปนเงินที่ตองกูยืม ..................-................... บาท และเงินทุนสวนตัว..................14,000............ บาท 

  สัดสวน เงินกูยืมตอ เงินทุนสวนตัว เทากับ .............................. ตอ....................................  
 
8.2 รายละเอียดการใชเงินลงทุน: 
  เปนเงินทุนหมุนเวียน    ................3,000............................ บาท 

  คาท่ีดิน/ปรับปรุงที่ดิน    .....................-................................ บาท 

  คากอสราง  ปรับปรุง  ตกแตงสถานที่  ................1,000............................... บาท 

  คาเครื่องจักร  วัสดุอุปกรณ   ................5,000............................. บาท 

  คายานพาหนะ (ถามี)    ....................-.................................. บาท 

  อ่ืน ๆ      ................5,000...............................บาท 

  รวม   7,500   บาท 

8.3 ยอดขายสินคาหรือบริการ 
  1)  ยอดขายตอเดือน    ...............15,000............................. บาท 

  2)  การเติบโตของยอดขายเพ่ิมข้ึนเดือนละ  .....................10.................................% 

  3)  ราคาขายตอหนวย     ......................25.............................. บาท 

  ราคาทุนตอหนวย    ......................15................................บาท 

  4)  คาใชจายในการขายและบริหารตอเดือน ...............10,000...............................บาท 

8.4 งบกำไรขาดทุน รายเดือน 3 เดือน 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



งบกำไรขาดทุน 

“น้ำพริกมะพราวบางสะพาน”  
สำหรับงวด มิ.ย 2567- ส.ค. 2567 

  
รายการ มิ.ย. ก.ค. ส.ค 

รายไดจากการขาย 33,750  35,438 37,210 
     รวมรายได 33,750  35,438 37,210 

วัตถุดิบ     7,942 8,339 8,756 

คาแรง 3,375 3,544 3,721  
คาใชจายการ

ผลิต 
5,625 5,906 6,201 

    รวมตนทุนผลิต 16,942 17,789 18,678 

กำไร(ขาดทุน)
ขั้นตน 16,808 17,649 18,532 

เงินเดือน 4,000 4,000 4,000 

คาโฆษณา 500 300 600 
คาสาธารณูปโภค 300 300 300 

    รวม  4,800 4,600 4,900 
   คาน้ำมันการออก
งาน 

500 650 470 

   คาวัสดุอุปกรณ
อ่ืนๆ (กระดาษ 
กรรไกร ปาย) 

500 450 520 

รวม 1,000 1,100 990 
รวมคาใชจาย       5,800 5,700 5,890 
กำไร(ขาดทุน)สุทธิ  

11,008 11,949 12,642 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



8.5 การวิเคราะหจุดคุมทุน 

ลำดับ  รายการ  จำนวนเงิน/บาท   
 1 ราคาขาย  25   
 2 ตนทุนคงท่ี  12,000 
 3 ตนทุนผันแปร 7.53 

 
            12,000  

                                           =  
                                                 (  25 – 7.53  )  
                                             
                                           =    2,392 กระปุก 

 
 
 
8.6 การวิเคราะหระยะเวลาคืนทุน 

เงินลงทุน   
 – ศูนยบมเพาะฯ 14,000 บาท  
 กระแสเงินสด ( มิ.ย 67 - สิ.ค. 67 ขาย 25 วัน / เดือน )  

ลำดับ  รายการ จำนวนเงิน/บาท  
1 กระแสเงินสดประจำเดือน มิถุนายน  16,808 

2 กระแสเงินสดประจำเดือน กรกฎาคม  17,649 

3 กระแสเงินสดประจำเดือน สิงหาคม 18,532 

 
ลงทุน 14,000 กระแสเงินสดเดือนมิถุนายน 16,808 บาท  

= 14,000บาท * 25วัน / 16,808 บาท 

= 21 วัน โดยเฉลี่ย 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



สวนที่ 9 ธรรมาภิบาล 

1. จริยธรรมของนักธุรกิจที่มีตอลูกคา  
- มีระบบการผลิตสินคาดวยเครื่อง รับประกันเครื่อง 3ปทำใหไดไอศกรีมท่ีมีคุณภาพ 

- ขายสินคาและบริการในราคา 15 บาทที่ยุติธรรมเหมาะสมกับคุณภาพและปริมาณ 120 ml. 
- ดูแลใหบริการแกลูกคาตั้งแตเขารานจนถึงอออกจากราน ทุกคนเทาเทียมกัน 

- พนักงานปฏิบัติตอลูกคาอยางมีน้ำใจและมีอัธยาศัยไมตรีที่ดี 
2. จริยธรรมของนักธุรกิจที่มีตอพนักงาน 

- มีการจายคาตอบแทนที่เหมาะสมตามกฎหมาย 

- สนับสนุนใหพนักงานมีการพัฒนาตนเอง เพิ่มความรู  การอบรมแผนธุกิจและเตรียมตัวเปนผูประกอบการ
ประจำป 2560 ที่ผานมา 

- ใหผลประโยชนเพิ่มเติมแกพนักงานตามผลงานอยางเหมาะสม คือ การจัดเลี้ยงพนักงานยามเทศกาลตาๆ 

3. จริยธรรมของนักธุรกิจที่มีตอสังคม 

- มีการควบคุม ดูแล และการขจัดของเสียผานทอระบายน้ำศูนยฯ ที่เกิดจากกิจการ 

- ใหความเคารพในสิทธิทางปญญาของบุคคลอ่ืนในกรณีนำผลิตภัณฑไปพูดตอ 

- สรางงานแกคนในสังคมใหมีรายไดและมีความเปนอยูที่ดีขึ้นโดยการรับซื้อวัตถุดิบในทองถิ่นตนเอง 
 4. จริยธรรมของนักธุรกิจที่มีตอคูแขงขัน 

- ไมขมขูวาธุรกิจเราขายดีกวาและคุณภาพดีกวาราน.....อยางแนนอน  
- ไมตั้งราคาต่ำเพ่ือตัดหนาคูแขงขันในราคาท่ี 15 บาท  
- ไมกลั่นแกลง ใหราย ปายสี วาสินคาไมอรอยและไมไดคุณภาพตอลูกคาท่ีมาซื้อสินคาเรา  

5. จริยธรรมของนักธุรกิจที่มีตอสิ่งแวดลอม 

- ใชมะพราวซึ่งเปนทรัพยากรที่มีอยูใหเกิดประโยชนสูงสุด 

- ดำเนินธุรกิจโดยมีความสำนึกในการรักษาสภาพแวดลอม การปลูกตนไมใหความรมรื่น 

- ผลิตไอศกรีมมะพราวเปนวัตถุดิบธรรมชาติไมกอใหเกิดผลกระทบตอสิ่งแวดลอม 

- สงเสริมกิจกรรมทางสังคมการเปนสปอนเซอร นำไอศกรีมไปแจกผูรวมปลูกปาของชมรมวิชชาชีพชางไฟฟา  
เพ่ือคลายรอนและสรางการขายไปในตัว 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



สวนที่ 10 แผนฉุกเฉิน 

แผนฉุกเฉิน/ประเมินความเสี่ยง 

ลำดับ ลักษณะปญหา ผลกระทบตอธุรกิจ แนวทางการแกไข 

1 
ความเสี่ยงดานการเงินและสภาพ 

ขาดเงินสดหมุนเวียนใน
การซื้อวัตถุดิบ 

จัดทำบัญชีควบคุมและ
บริหารเงินสดใหคงเหลือ 

คลอง  อยูเสมอพรอมหาแหลง 
    เงินทุนสำรอง 

2 

ความเสี่ยงดานภาวะการแขงขัน เกิดคูแขงเพ่ิมข้ึน 

ปรับปรุงสินคาใหมีความ
แตกตางทั้งดานบรรจุภัณฑ 

    

และศึกษาเทคโนโลยี
สมัยใหมเพิ่มความแตกตาง
และสรางจุดเดนเสมอ 

     

     

3 ความเสี่ยงดานการดำเนินงาน 

นักเรียน นักศึกษามี
ความรูในดานการผลิต
นอย 

มีการจัดฝกอบรมดานการ
ผลิตใหแกนักเรียน นักศึกษา
ที่มีความสนใจ 

    

     

4 
ความเสี่ยงดานการบริหาร 
  
  

ไมมีความชำนาญใน
การบริหารแผนธุรกิจ
ใหขยายตัวสูระดับ
อุตสาหกรรมขนาดใหญ 

เขาฝกอบรมเพ่ิมเติมกับ
กระทรวงอุตสาหกรรมเพ่ือ
เพ่ิมทักษะและความชำนาญ 

  

  

5 
ความเสี่ยงจากสภาวะเศรษฐกิจ วัตถุดิบขึ้นราคา 

พยายามลดในตนทุนในดาน
อ่ืนเพื่อชดเชยหรือเพ่ิมราคา
สินคา 

     

 

 

 



ลำดับ ลักษณะปญหา ผลกระทบตอธุรกิจ แนวทางการแกไข 

1 เงินทุนหมุนเวียนไมเพียงพอ ทำใหธุรกิจหยุดชะงักและ
พนักงานขาดความเชื่อถือใน
ธุรกิจ 

ควรทำแผนขอวงเงินจาก
ธนาคารและลดคาใชจายที่
ไมจำเปน 

2 พนักงานบริการชา รานเสียชื่อเสียงและลูกคา
ขาดความเชื่อมั่น 

ในกรณีลูกคาไมพอใจ 
กลาวคำขอโทษ และ พูด
วา จะไมเกิดข้ึนอีกพรอม
บริการดวยความจริงใจให
ลูกคาเห็น 

 
 
 

 ลงชื่อ....................................................................... เจาของโครงการ  

 (นายพิชาภพ    คำเปยง) 
 ชื่อสถานศึกษาวิทยาลัยการอาชีพบางสะพาน  



ภาคผนวก 

 
ภาพถายสินคา/การใหบริการ 

 

 
 
และภาพถายที่แสดงใหเห็นถึงการดำเนินธุรกิจจริง 

 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


